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事業承継のステップ及び考え方について

鈴木様自身が経験し学び得た事業承継の向き合い方について学びます。

組織運営の手法について

会社として売上を上げていくために、 筋肉質な組織構築の手法を学びます。

【例】

・ 社内組織のデザイン （構成） 手法について

・ 社員との意識共有 （ミッションビジョンバリューなど） の手法について

・ 社員の意識改革 （マインドセット） の手法や社員のマネジメントについて

新たなステージ （売上拡大） への挑戦手法について

国内をはじめ事業をグローバルに展開、 また国内企業をホワイトナイトとして買収するなど事業拡

大を進められており、 そのマインドや手法について学びます。

自社以外とのネットワーク作りの重要性

他の経営者同士の交流により自社が成長できた過程について、その効果と過程について学びます。

経営者としての心構え ・ 社長の役割

ビジネスチャンスをつかむための経営者としての取り組み姿勢について学びます。

②講演の詳細について（予定）

１９９８年４月　最上インクスに入社。

主に製造部で新規部品の立ち上げなどに従事、 ２００５年より新たな分野の部

品開発の支援とした業務 ・サービスに携わり、 その後は試作サービスの海外

展開などを牽引してきた。

２００８年に専務取締役、 ２０１０年代表取締役に就任。

京都試作ネット第 4代目代表理事を歴任、 その他物産協会理事など各団体の

役職をつとめている。

①講師（鈴木　滋朗様）のご紹介（株式会社最上インクス　代表取締役）

12 月5 日（金） 18:00 ～ 20:00


